Le tissu anti-moustiques de George
maintient la concurrence a distance

Lorsque ses clients Nike et Adidas 'ont laissé tombé pour aller produire en Chine, son chiffre d’affaires
2 chuté de 10 millions de livres & zéro. Cet entrepreneur a redémarré une activité «intelligente».
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le sportswears, explique I'entre- = == et apté pour un nouveaumodile
preneur. Et pendant un temps, ce d'affaires.

futlecas,
Unagent francals aves qul il noue
des contacts lui ouvre Ia porte
 diAdidas, quilof permit de fournir
Jes maillots du Bayern de Munich,
wAdidas avail déjd un fournisseur
wir Royaurme-Lni, ce qui nous em-
péchait de nous développer sur
e ranchés, commente Costi
Son entreprise se spécialise
done dans les maillots de
football et développedes
matibres respirantes et
antimicrobiennes pour
Mike, Adidas et Reebok.
Costa s'équipe lourde-
ment: une usine de bon-
neterie, une malson de tein-
ture, et Son activité fournit
dutravadl & 300 personnes. Un
important  confrat  avec
I'équipe de Prance, juste avant
le Championnat du monde
di g8 st slgné. Mals tris vite
aprés, le vent tourne. aDeé-
biit 2000, les margues sont
ventes me trouveren expli-
quantqu'elles vouladent pro- ;
dufreem Asie.s Les atellers de
phauage ¥ sont en effet bien §
meedllevur marché,

wMais comme elles ne dispo-
satent pas de la technologie, el-
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Le fabricant britannique a Investi un demi-million ¢n R&D &t renoncé & 'habillement pour ne concevolr que des
sccesialnes intbgrant une mviﬂ_&_tt;hﬂnhgh patentée,

[N QLS AVONS Prommis d nos k-

seuiry des rémunérations r
tesdansle futur £'ils acceptafent de
croire en nous. Nous avons placé
nos machines auprés de nos four-
ndsseurs. En échange d'une produc-
tion & moindre coft, il peuvent uti-
liserPoutil»
Autre cholx stratéglque, George
renonce & Ihabillement pour
ne concevolr que des acces-
sofres. «Elaborer des véte-
ments demande d'intégrer
des paramétres de tail-
les, destyle, de couleurs,
tropcompliquis & gérer.
Nous verdons des bouts
de tizzus multifonctionnels en trofs
tailles qui deviennent bandanas,
paréos, nappes ou drapss, expli-
que-t-il
Pour la commercialization, il ap-
proche Boots, une grande chaine
de parapharmacie britannique,
quiaccepte de distribuer les tissus
anti-moustiques de Geomge
moyennant un contrat d'exclusi-
vité temporaire.
Aujourd’hui, le réseau comprend
des distributeurs au profil trés va-
rié, de Sainsbury i Mothercare, en
passant par les enselgnes spéciali-
sées Adams Childrenswear, ou

Blacks, Lancé diébut 2006, Arny-
wear a diéjd éconulé 100,000 pro-
duits.

George estime qu'il devrait en-
granger un chiffre d'affaires de
250,000 & 350.000 livres sterling,
cette annde, Dés l'année pro-
chaine, son entreprise de 8 person-
nes devrait étre bénéficiaire.

elime fols Tunmuﬂumpt‘h-l!’ﬂf
le marché britannique, le plas dur
sera fait. Nous allons explorerdes
marchés d Furope et les Etats-Unis,
confrontés au probiéme des mous-
tigues. Nous frons chercher des dis-
tributeurs dans le secteur du
Vopages

lcompteaussi approcher les phar-
rnaches qui ol conférent unecoédi-
bilité. George assure qu il ne craint
pas laconcurrence. sivotre produit

-\ 66 testl et approuVe pardes étu-

des dinigues. Ine s'agit pas d'on
gadget. Les grands fabricants tex-
tiles ont commencd & s'intéresserd
ce type de problémes mals nous
EVEnE Un peu d avance ef noes pre-
duits sont patentés. Nous sommes
protégés pendant guelques années
de la concurrence low-costs
D'autant qu'il a encore d'autres
produits en cours de développe-
ment, notamrment des tissus sou-
lageant les personnes souffrant
d'eczéma.
Motre entrePreTeur avoue avodr in-
vestiun demi-milllon de livres en
RE&:D et dans les études clinfques.
altail le meilleur investissement
que nous ayons pu faires, déclare-
t-il avec satisfaction. Désormais, il
compte réinvestir un quart des bé-
néfices dans la recherche.
Blentdt, sonentreprise serarebap-
tisée Intelligent Fabric Technology
Ine, pour refléter au plus prits La na-
ture di son activité.
«Dis gue nous aurons établi notre
résequ de distribution ef que nous
aurons des produeits préts d étre mis
surle marché nous powrrons entrer
en Bourses, juge-t-l. O

Manuela Hollanders



